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10 PLANTILLAS

PROBADAS DE EMBUDOS
DE VENTAS

Planifica, construye y genera leads con
los embudos y adquiere clientes a escala



Application Page: Pagina de registro

Booking Page: Pagina de reserva

Check Out Page: Pagina de pago

Close: Cierre

Core Offer: Master Offer

Downsell Page: Pagina de ventas adicionales (a un precio inferior)
Feature Benefit X: Caracterisitica/Beneficio X
Indoctrination: Lista de e-mail

Lead Magnet: Iman de prospectos

Opt-In Page: Pagina de suscripcion (formulario)

Question X: Pregunta X

Result Page: Pagina de resultados

Sales Page - Pagina de ventas

Special Offer page event only: Oferta especial de la pagina
Stayed/Left or did not purchase: Se qued6/se fue o no comproé
Stratergy call: Llamada estrategica

Success Page: Pago Exitoso

Thank You Page: Pagina de agradecimiento

Tripwire: Oferta Flash

Upsell Page: Pagina de ventas adicionales

Video Page: Pagina de video

Webinar Replay Page: Pagina de repeticion del webinar
Webinar Podcast Page: Pagina del podcast del webinar
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Embudo de captacion de clientes potenciales

Facebook Ads

{ {

Lista de E-mail

Google Adwords

{ {

Y

Opt-In Page

Iman de
prospectos
(Lead Magnet)

Thank You
Page

Upsell Page

“Antes de ir” o

“No gracias” “Descargar

aqui”

Otras fuentes de trafico

i f T
E-mail #1 E-mail #2
Ly Aqui esta la —> Seguimiento —>
guia que
prometi .
J )

T f ]

E-mail #3 E-mail #4 E-mail #5
Tu historia — Testimonios — Urgencia/
Escasez
p, / /



Embudo de ventas + Upsell/Downsell

Facebook Ads

Lista de E-mail

Google Adwords

}

Otras fuentes de trafico

{

} {
!

Opt-In Page

Imén de
prospectos
(Lead Magnet)

S

Sales Page

“Ordenar
ahora” o “No
gracias”

Checkout Page

“Descargar
aqui”

Upsell Page
(Oferta anica)

“Mejor oferta”
o “No gracias”

Pagina de
Agradecimiento

“Accede aqui”

Downsell Page

HSiﬂ 0
“No Gracias”

1 )

E-mail #1 E-mail #2
Aqui estd la —_
guia que
prometi

Seguimiento ——

E-mail #3

Tu historia —_

A

E-mail #4

Testimonios

)

E-mail #5

Urgencia/
Escasez



Embudo de producto/servicio de alto valor

Facebook Ads Lista de E-mail

Google Adwords

{

Otras fuentes de trafico

{

{ }
!

Opt-In Page

“Caso de
estudio” o
“Formacion

gratiuta”

Video Page

“Solicitar
ahora”

Application
Page

“Enviar”

Booking Page

“Agenda una
llamada”

Thank You
Page

“Hablaremos
pronto”

A

E-mail #1

Aqui esta la
guia que
prometi

—

1

E-mail #2

Seguimiento

—

A

E-mail #3

Tu historia

—s

1

E-mail #4

Testimonios

A

E-mail #5

> Urgencia/
Escasez

—> Stratergy Call =—> Call



Embudo de curso en linea/webinar

Facebook Ads Lista de E-mail Google Adwords Otras fuentes de trafico

} } { }
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I
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E-mail #7 E-mail #8 E-mail #9
Resumen de la
-—=7> Stayed/Left — oferta + —_— Ultima
OR Did Not Urgencia/ oportunidad
purchase Escasez

f I f
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Thank You
Page

Checkout Page

“Comprar

ahora”

“Acceder aqui”

Webinar
Replay Page

“Mas
informacion”

T

EL T ETS Thank You B\?Leabc:::;t
Landing Page Page Page

“Cuenta “Gracias por o >

regresiva” registrarte” coﬁ:::faiigan"

E-mail #1 E-mail #2 E-mail #3

E-mail de — Correo —_— Correo >
confirmacién electrénico de electrénico de

recordatorio recordatorio 2 W +
E-mail #4
—> Te perdisteel —>

video, mira la
repeticion

A 1

E-mail #5 E-mail #6
Repeticion +
Repeticion + —> Notas +
Notas Urgencia/
Escasez



Embudo de lanzamiento de producto

E-mail #6 E-mail #7
Facebook Ads Lista de E-mail Google Adwords Otras fuentes de trafico
" Seguimientn — Urgencia/
+ + + 4‘ : Escasez
1
[
1 f
I
I
A
I
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Opt-In Page Video Page Video Page Video Page ¥loEo Eege Checkout Page Upsell Page Thank you
P (Oferta (nica) Page
“Formacién “Lanzamiento “Lanzamiento “Lanzamiento : Shsdn e “Comprar
gratiuta” de producto de producto de producto ahora” "Upgrade” o “Acceder agui”
1/4" 2/4" 3/4" “Camprar "No gracias”
ahora”
W
Downsell Page
"Espera”
E-mail #1 E-mail #2 E-mail #3 E-mail #4 E-mail #5 “Si* o0 "No
gracias”
L5 Confirmacion  —> Seguimiento Link Parte 2 Link Parte 3 Link Parte 4

Link Parte 1 Link Parte 1




Embudo de eventos en vivo

Special Offer
Page Event Only

Success Page Checkout Page

Opt-In Page

URL secreta con material extra
(mostrado en la presentacion)

“Descargar

“Ordenar

Iman de =
ahora

prospectos
(Lead Magnet)

“Cuenta
regresiva’

ahora”

v
E-mail #1 E-mail #2 E-mail #3 E-mail #4
———>  Aquiestdala ~—>  Seguimiento = ——> Recapitulacion —>  Feedback +
guia que del evento + Oferta
prometi Oferta

Upsell Page Thank you
(Oferta unica) Page

“Upgrade” o “Acceder aqui”

“No gracias”

Downsell Page
“Espera”

“Si" 6 “No
gracias”

E-mail #5

Urgencia/
Escasez



Embudo de encuesta/quiz/test

Facehook Ads Lista de E-mail Google Adwords Otras fuentes de trafico

t } } \

Quiz Page Question #1 Question #2 Question #2
“Averiguar si..” "Seleccion "Seleccion "Seleccidn

multiple” multipla” multiple"

Result Page/
Sales Page

Oferta 1
“Comprar
ahora”

Result Page/

Opt-In Page
* Sales Page

“Terminado.

Ver los Oferta 2

resultados” “Comprar
ahora”

Result Page/
Sales Page

Oferta 3
“Comprar
ahora”

Checkout Page

“Comprar
ahora”

Result Page

Upsell Page

(Oferta dnica)

"Ta eres..."
‘Upgrade” o
“Mo gracias”

1

E-mail #1

Ganancia

] )

E-mail #2 E-mail #3

Logica Dolor



SaaS/Embudo de membresia

Facebook Ads Lista de E-mail Google Adwords

{ { }

Otras fuentes de trafico

}

Opt-In Page
Sign Up Page

Welcome Page

"lo que puede

“Crear una
cuenta
gratuita”

hacer aqui”

E-mail #1

guia que
prometi

>  Aqui esta la —

Caracteristica/
Ventaja #3

Caracteristica/
Ventaja #2

Caracteristica/
Ventaja #1
"Siguiente”

"Siguiente" "Siguiente”

E-mail #2 E-mail #3 E-mail #4
Seguimiento —> Recapitulacion ———> Feedback +
del evento + Oferta

Oferta

v

Sales Page

“All enefits of

Upgrading”

E-mail #5

Urgencia/
Escasez

Order
Confirmation
Page

“Bien hecho”




Embudo de envio de libros gratis

Facebook Ads Lista de E-mail

{ }

Google Adwords Otras fuentes de trafico

} }

Opt-In Page
Sign Up Page

“Crear una
cuenta
gratuita”

—_—— = ——

i
I
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Caracteristica/
Ventaja #1

Welcome Page

"Lo que puede RN

hacer aqui” "Siguiente”

E-mail #1

1

E-mail #2

¢Algo salio ——> No estoy seguro
mal?

de haber hecho
algo

Caracteristica/
Ventaja #2

"Siguiente"

Caracteristica/
Ventaja #3

"Siguiente”

- Embudo de Saa$s

- Funnel de venta de producto/
servicio de alto valor

- Funnel de webinar



Embudo de redireccionamiento

Facebook

Facebook Facebook Facebook
Retargeting Retargeting
Ads

Retargeting
Ads Ads

Facebook Ads

A 4

Opt-In Page
Lista de E-mail 2

Sales Page

Sales Page Upsell Page
(Tripwire) (Core offer)
Iman de

(Oferta anica)
> { prospectos "Ordena ahora” "Ordena ahora”
Lead Magnet)

Google Adwords =2

Upsell Page
(Oferta (inica)

“Upgrade” o
Otras fuentes de trafico ———

“No gracias”

“Upgrade” o
0 “No gracias” 0 “No gracias”

“No gracias”

T Caracteristica/
* * * Ventaja #3

E-mail #1

"Siguiente"
E-mail #2

E-mail #3

3 Aquiestala ——  Seguimiento —3 Ultima
descarga

oportunidad







